iKademie

akquise




Wer heute noch akquiriert wie vor
10 Jahren, geht schwierigen Zeiten
entgegen!

e Der Schlissel zum Auftrag: Antworten auf Fragen, die

¢ Akquisequellen aktivieren, an die Sie bisher noch Verkaufer wirklich interessieren

nicht gedacht haben

. . . . . e Was gehort in jede Einkaufsprasentation?
e Kaufer erreichen, die noch nicht am Markt sind.

e Wie ist ein optimales Einkaufsgesprach aufgebaut?
e Vertrauen aufbauen

o Kommunikation verbessern
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¢ Erarbeitung von Alleinstellungsmerkmalen > VETEN e el [

* Teamaufbau » Verkaufer hat bereits Makler

e QOrganisation einer optimalen Maklerunerneh- . .
& P » Mochte mehrere Makler einsetzen
menstruktur

« Bekanntheitsgrad erhdhen » Mochte keine Courtage zahlen

» Hat bereits Kaufer

e Aufbau einer Referenzmaschine




Fiir wen ist dieses Seminar?

Was ist das Besondere an diesem
Seminar?
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