
Lernen Sie uns kennen bei der Sonderveranstaltung  
»Akquise – Power – Nachmittag«

Am besten jetzt gleich ausgefüllt faxen an: 06101 – 954 9997–9 

□ "Ja" - ich will… 
¾¾ die Werkzeuge der Topmakler kennenlernen, die aus 100 Anfragen 15-20 Abschlüsse machen 

¾¾ meinen Mitbewerbern Alleinaufträge vor der Nase wegschnappen und zwar mit marktgerechtem Preis 

und natürlich voller Provision – ohne Stress

¾¾ unsauber arbeitende Konkurrenten ausbremsen - nett und geräuschlos 

¾¾ mehr Empfehlungen bekommen, als ich abarbeiten kann

¾¾ Verkäufer – die noch nicht inseriert haben – dazu bringen, sich direkt an mich zu wenden

¾¾ wissen, wie man nur noch mit Interessenten arbeiten kann, die wirklich kaufen können und jedem 
Interessent immer mindestens 3 auf sein Anforderungsprofil passende Objekte vorlegen kann

¾
¾

Weitere Infos unter www.niftybits.de/PowerNachmittag!

Die Teilnahme kostet 99 Euro zzgl. MwSt. pro Person12. Sollten Sie nach dem Ende der Veranstaltung 
denken, das hat sich nicht rentiert: Anruf genügt und Sie bekommen Ihr Geld zurück.¾

□ München 11.03.2010 □ Köln 25.03.2010 □ Frankfurt 31.03.2010
 

Alle Veranstaltungen gehen von 13.00 Uhr bis 17.00 Uhr. Veranstaltungsorte sind gute Hotels mit  
günstiger Verkehrsanbindung und ausreichend Parkplätzen. Adresse wird mitgeteilt. 

Wir kommen mit ______ Personen.
Firma
Name
Straße
PLZ, Ort
Telefon
Telefax
E-Mail
Ort, Datum

Unterschrift

1 Übliche Kaffeepausenverpflegung
2 Sie erhalten nach Eingang der Anmeldung ihre Anmeldebestätigung und eine Rechnung. Der 
Rechnungsbetrag ist fällig mit Erhalt der Rechnung, spätestens jedoch 14 Tage vor Veranstaltungsbeginn.  

HINWEIS: Bei Stornierung der Teilnahme bis 14 
Tage vor der Veranstaltung wird eine Bearbeitungs-
gebühr in Höhe von 40,– Euro zzgl. 19% MwSt. 
erhoben. Bei Stornierung bis 7 Tage vor dem Ver-
anstaltungstag sowie bei Nichterscheinen wird die 
Teilnahmegebühr in voller Höhe fällig. ¾
Stornierungen müssen schriftlich erfolgen. ¾
Programmänderungen aus aktuellem Anlass behält 
sich der Veranstalter vor.¾
Es gelten die Allgemeinen Geschäftsbedingungen 
der Niftybits GmbH für Coaching/Seminare, siehe¾
www.niftybits.de/docs/AGBSeminare.pdf.

Alexander Kroth, Geschäftsführer 
der Niftybits GmbH und Entwick-
ler der Akquise-Software ¾
MaxXMedien. 

Er kennt durch jahrelange 
Beschäftigung mit dem Thema 
»Systematische Akquise« die 
Anforderungen von Immobilien-
maklern sehr genau.

Robert Puth vermittelt in 
der Region Gießen/Wetzlar 
seit 10 Jahren erfolgreich 
Hallen und Büros. 

Daneben trainiert, berät 
und coacht er Makler in 
5 Bundesländern, hält 
Seminare in Direktmarket-
ing (u.a. beim Immobilien-
Profi).

Rechtsanwalt Felix Gaertner ist 
mit den Schwierigkeiten des 
Maklergeschäfts vertraut.

In den letzten Jahren hatte er u. 
a. für die Geschäftsleitung eines 
mittelständischen Frankfurter 
Gewerbeimmobilienmaklers ¾
gearbeitet und dadurch einschlä-
gige Erfahrungen im Umgang 
mit Akquisemaßnahmen ¾
gesammelt. 


